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« On nous demande

de nous adapter

mais les administratifs
ne s'adaptent pas »

C’est en effet sur la question des aides
a I’investissement que les discours des
maraichers se sont montrés les plus in-
cisifs... a juste titre ?

Le Biau Jardin a investi ces derniéres
années dans ‘les serres, les systémes
d’irrigation automatisés, le stockage
frigorifique et les équipements de
conditionnement.

Des investissements lourds qui se
chiffrent parfois en centaines de mil-
liers d’euros.

Or plusieurs dossiers d’aide connaissent
selon lui des délais particulierement
longs.

« Mon premier dossier, en- trois ans,
n'est toujours pas soldé », a-t-il re-
gretté, précisant que cette situation est
notamment liée a I’opportunité qu’il a
saisie de reprendre des terrains, portant
sa SAU a 38 hectares. « Le principe des
aides, ce n’est pas de faire plaisir aux
agriculteurs. C’est de leur permettre de
développer leur activité », a-t-il insisté,
rappelant que les investissements enga-
- gés doivent pouvoir étre accompagnés
dans des délais compatibles avec la réa-
lité économique des exploitations.

Le producteur ne conteste pas I’utili-
t¢ des soutiens régionaux. Il reconnait
méme qu’ils ont contribué a la moder-
nisation de son exploitation.

Face aux élus, il a formulé un point de
vue professionnel qui interpellait forte-
ment les élus régionaux.

« On demande beaucoup d’adaptation
aux paysans face au changement clima-
tiqgue. Mais les structures qui financent
cette adaptation ne s’adaptent pas
elles-mémes. A notre place, vous auriez
disparu depuis longtemps », a pris la
parole Pascal Pigneret, tout en colére
retenue. Une remarque qui a trouvé un
écho particulier dans un contexte ou
les exploitations sont invitées a inves-
tir rapidement pour répondre aux défis
climatiques.

Agrilocal
ne peut pas suffire

Interrogé sur la restauration collective,
Matthieu Gauthier a également défendu
le role des organisations économiques
de producteurs.

Selon 1lui, les plateformes comme
Manger Bio BFC ou Bio A Pro sont
devenues indispensables pour accéder
durablement aux marchés de la restau-
ration collective.

Elles permgttent de mutualiser les vo-
lumes, d’organiser la logistique et de
répondre aux attentes des grandes col-
lectivités.

A ses yeux, Agrilocal constitue un ou-
til intéressant mais insuffisant pour
structurer a lui seul une véritable filiere
maraichere.

« L’intérét de se structurer a plusieurs
producteurs, c’est de pouvoir répondre
aux appels d’offres et d'optimiser la lo-
gistique », a rappelé le maraicher.

Pour des exploitations diversifiées
comme la sienne, cette organisation
collective apparait aujourd’hui comme
une condition indispensable du déye-
loppement économique.

En conclusion de la visite, Jérdme
Durain a souligné la portée plus large
des enjeux abordés au Biau Jardin.
« Tout est lié », a-t-1l insisté, évoquant a
la fois la santé, I’économie, le bien-étre,
la scolarité ou encore la biodiversité.
Pour le président de Région, les ques-
tions agricoles dépassent largement le
seul cadre de la production alimentaire
et irriguent I’ensemble des politiques
publiques. Une analyse qui faisait écho
aux échanges de la matinée, ou I’eau,
I’alimentation, P’emploi, 1’environne-
ment et I’aménagement du territoire
sont apparus comme autant de facettes
d’un méme défi.

Au terme de pres de deux heures
d’échanges, une idée ressort avec
force : derriére les discours sur la sou-
veraineté alimentaire, les réalités du
terrain  demeurent incontournables.
Eau, investissements, transmission,
main-d’ceuvre, logistique ou adaptation
climatique constituent les fondations
concrétes sur lesquelles repose 1’ave-
nir du maraichage régional. A Sornay,
Matthieu Gauthier aura eu le mérite de
‘le rappeler avec franchise.

Cédric Michelin
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// SOUVERAINETE ALIMENTAIRE

Le défi du “demi-gros”

Réunis le 2 juin a Gray (Haute-Saone) dans le cadre des conférences régionales

sur la souveraineté alimentaire, producteurs, élus, techniciens et représentants

des collectivités ont tenté d'identifier les leviers pour relancer les filieres légumieéres
de plein champ en Bourgogne-Franche-Comté. Au fil des échanges, un constat

s'est imposé : entre le micro-maraichage et la production industrielle,

c’est tout un chainon économique manquant qui reste a reconstruire.

A lorigine de la réflexion figure une
ambition affichée par I'Ftat et les
chambres d’agriculture identifier
des projets structurants capables de

‘renforcer la souveraineté alimentaire

régionale. « Comment augmenter la
production agricole pour augmenter
notre souveraineté alimentaire ? », 1é-
sume Florent Viprey, chef du service
régional Economie agricole a la Draaf.
L’objectif est clair : produire davantage
tout en recréant des filieres locales ca-
pables d’assurer |’approvisionnement
des consommateurs. Pour le marai-
chage et les légumes de plein champ, la
question n’est pas totalement nouvelle.
Christophe Buchet, de la chambre
d’agriculture du Jura, rappelle que le
territoire dispose d’atouts solides

« nous avons un antécédent puisqu’on
avait une unité Daucy qui a malheu-
reusement fermé. Nous avons des pro-
ducteurs qui ont eu une expérience, de
[’eau sous nos pieds, des réseaux d’ir-
rigation qui peuvent nous aider dans
ces productions et les cuisines centrales
sont la. A nous de faire matcher ces ac-
teurs pour construire ces filieres-la ».

Une filiere qui a perdu
ses outils

Le témoignage de Stéphane Ramaux,
ancien producteur de légumes pour
Daucy dans la basse vallée de la Loue,
illustre les difficultés rencontrées depuis
la fermeture de 1’usine jurassienne. Sur
son exploitation, une trentaine d’hec-
tares de petits pois, haricots verts et fla-
geolets venaient compléter les produc-
tions traditionnelles. « C’était rentable
et cela valorisait nos réseaux d’irriga-
tion », rappelle-t-il. Apres la disparition
de 1’outil industriel, plusieurs produc-
teurs ont tenté de poursuivre 1’aven-
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ture. Sans succes
durable. « Quand
on était épaulés
par lindustriel,
cela  fonctionnait.
Ensuite, on n’'a pas
tenu deux ans ». En
cause notamment,
la gestion complexe
de produits  péris-
sables dont la matu-
rité ne coincide pas
toujours avec les
besoins des ache-
teurs. « Le seul de-
bouché local ne suf-
fisait pas. Ce n’était
plus tenable finan-
cierement », résume
I’agriculteur.  Les
études  présentées
lors de - Datelier
montrent pourtant que le potentiel de
production existe toujours. Le départe-
ment du Jura compte environ 80 marai-
chers, dont une large majorité travaille
sur de petites surfaces orientées vers
la vente directe. Selon les estimations
présentées, le marché local du frais
est aujourd’hui globalement couvert.
La situation est différente pour les vo-
lumes intermédiaires destinés a la res-
tauration collective ou aux grossistes.
« Dix tonnes de carottes ou cing tonnes
de courges pour une cuisine centrale,
c’est trop pour les petits maraichers et
trop peu pour une culture industrielle »,
résume un participant.

Trouver les entrepreneurs
de demain

C’est précisément ce segment inter-
médiaire qui concentre désormais les
espoirs. Les intervenants évoquent
des exploitations légumicres de cinq
a 40 hectares, davantage mécanisées
et capables de répondre a des marchés
réguliers. Encore faut-il trouver des
porteurs de projets. Plusieurs partici-
pants soulignent que les nouvelles ins-
tallations s’orientent majoritairement
vers le micro-maraichage et les circuits
courts. « I/ faut professionnaliser ces
métiers », insiste Michaél Muhlematter,
président de la chambre d’agriculture
de Haute-Saone. « Pas des producteurs
au RSA ». Les discussions ont égale-
ment mis en évidence d’autres freins :
manque de main-d’ceuvre qualifiée,
difficultés logistiques, faiblesse des ou-
tils de transformation ou de condition-
nement, saisonnalité des besoins de la
restauration collective et concurrence
de produits importés souvent moins
chers. La question de la rémunération
est revenue a plusieurs reprises. Pour
plusieurs intervenants, la relance de
ces productions ne poutra se faire sans

Il existe bien une offre et une demande en fruits et légumes frais et
locaux, mais trés marginale en termes de volumes.

contractualisation et sans meilleure ré-
partition de la valeur ajoutée au sein
des filiéres.

Du collectif et
des débouchés diversifiés

Si la restauration collective apparait
comme un débouché important, les par-
ticipants ont reconnu- qu’elle ne pourra
pas, a elle seule, porter le développe-
ment de nouvelles filiéres. Plusieurs
pistes ont été évoquées : développement
de marques territoriales, mobilisation
des grandes surfaces locales, mutualisa-
tion du matériel ou de la main-d’ceuvre,
création d’outils collectifs de transfor-
mation et recours accru aux serres pour
allonger les périodes de production.
Vice-président du Conseil régional,
Christian Morel a notamment insisté sur
la nécessité de revaloriser les métiers de
la restauration collective, tandis que plu-
sieurs élus ont plaidé pour davantage de
coopération entre acteurs, au-dela des
clivages habituels. En cloture de la ma-
tinée, le préfet de Haute-Sadne a repla-
cé le débat dans un contexte plus large.
« L’heure est a la reconquéte de notre
souveraineté », a-t-il déclaré, rappelant
que la France importe aujourd’hui une
part importante de certains produits
alimentaires. Mais il a également sou-
ligné la condition indispensable a toute
relance : « je termine par ['essentiel : la

" garantie d'un revenu digne, condition a

linstallation et a la transmission ». Un
constat partagé par I'ensemble des par-
ticipants. Car au-dela des outils, des
financements ou des débouchés, c’est
bien la capacité a assurer une rémuné-
ration durable des producteurs qui dé-
terminera ’avenir des légumes de plein
champ dans la région.

A.C.



